Liderazgo comercial

El curso describe los conceptos, caracteristicas, funciones y habilidades que debe tener un
lider o ejecutivo comercial para poder realizar correctamente su trabajo, asi como el uso de
distintas herramientas que le permitan adquirir las estrategias necesarias. También se
describen otros aspectos relacionados, como la mercadotecnia, la contabilidad de costes, los
presupuestos o la administracion del tiempo

Duracion: 25 horas

Objetivo General: Aprender los conceptos basicos, caracteristicas, funciones y habilidades
que debe tener un lider o ejecutivo comercial para poder desarrollar su trabajo diario de una
forma mas eficiente y obtener mejores resultados a corto o largo plazo.

Programa

Introduccidn

El papel del lider comercial

Pasos para ser un lider comercial

Impacto de la mercadotecnia en la comercializacién
Impacto financiero de las acciones comerciales
Administracion del tiempo
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Consolidacion

El liderazgo

Organizacion comercial

La planificacién comercial
La Venta y su Tratamiento
La Oratoria y su Estructura
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CONTACTO:
Telf.: 902 10 18 42 / e-mail: informacion@formagrupo.com



